[bookmark: _GoBack]BISNIS PLAN

	Nama Usaha
	

	Jenis Usaha
	

	Rangkuman Rencana Bisnis
	








Deskripsi Produk
	Produk/Jasa yang ditawarkan
	

	Keunggulan/Keunikan
	

	Perbandingan dengan produk lainnya
	

	Jumlah produksi
	

	Untuk siapa produk dihasilkan
	



Kegiatan Utama
	No
	Kegiatan Utama
	Pelaksana

	1. 
	
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	



Sumber Daya Utama
	No
	Sumber Daya Utama

	1. 
	Peralatan 
	

	2. 
	Bahan Produksi
	

	3. 
	Tenaga kerja langsung
	

	4. 
	Biaya lain-lain yang dibutuhkan
	



Biaya Peralatan
	No
	Alat yang digunakan/dibutuhkan 
	Jumlah unit yang dibutuhkan
	Sudah dimiliki/belum
	Biaya 
(Rp)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	



Biaya Bahan Produksi
	Biaya Produksi
	Bahan  
	Jumlah 
	Merek / Nama
Toko/ Nama Penjual
	Harga 
(Rp)

	Biaya Bahan Baku
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



Biaya Tenaga Kerja Langsung
	Biaya Produksi
	Jumlah tenaga kerja yang dibutuhkan
	Biaya per orang
	Total Biaya BTKL yang harus dibayarkan

	Biaya Tenaga Kerja Langsung
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Biaya Lain-lain
	No
	Nama biaya
(a)
	Besarnya 
(b)
	Kuantitas 
(c)
	Jumlah Rp
(b x c)

	1. 
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	



Tabel Segmentasi dan Targeting
	Segmentasi 
	Targeting 
	Manfaat segmentasi dan targeting adalah untuk

	Jenis Kelamin
	· Wanita
	

	
	· Pria 
	

	Usia 
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	Perilaku tertentu 
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	Perhatian pada hal tertentu 
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	Daya beli
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	Penghasilan 
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	
	· 
	

	Jumlah anggota keluarga 
	· anak 1-2 (keluarga kecil)
	

	
	· anak 3-5 (keluarga sedang )
	

	
	· anak lebih dari 5 (keluarga besar)
	

	
	· 
	

	Wliayah geografis
	
	

	
	
	

	
	
	



Strategi Pemasaran (4P)
	Product 
	



	Price 
	



	Place
	



	Promotion 
	





Rencana Keuangan
	No
	Item 
	Biaya 

	1. 
	Biaya Peralatan dan biaya lainnya untuk memulai usaha
	

	2. 
	Biaya Operasional (Bahan Baku & Tenaga Kerja)
	

	3. 
	Biaya Produksi
	

	4. 
	Biaya Pemasaran
	

	
	TOTAL
	Rp. 




	Kebutuhan modal (sesuai dengan total perencanaan KEUANGAN 
	Rp. 

	Diperoleh dari : 
	

	1. 
	Bantuan dana
	Rp. 

	2. 
	Modal sendiri
	Rp. 

	3. 
	Pinjaman Bank / Pribadi
	Rp. 

	4. 
	...........................
	Rp. 

	
	TOTAL
	Rp. 



Perhitungan untuk Menutup Biaya Operasional Titik Impas (unit) = ……………..
Dengan biaya operasional sebesar Rp …………. Perbulan, maka harus menjual
sebanyak ……….unit untuk menutup biaya operasional.

Perhitungan Kembali Modal
Balik Modal (unit) = …………..
Dengan modal awal Rp ……….. maka akan kembali modal setelah menjual sebanyak ……unit

Perhitungan Kembali Modal (Pay Back Period)
	Bulan
	Nama Produk / Jasa
	HPP per unit / jasa
	Harga per unit / jasa
	Laba per unit / jasa
	Perkiraan penjualan dlm 1 bln
	Perkiraan laba kotor dlm 1 bln

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	



Perhitungan Kembali Modal (Pay Back Period)
	item
	BULAN 

	
	Bulan : .....................
	Bulan : .....................
	Bulan : ...................

	Perkiraan laba kotor
	
	
	

	Perkiraan laba operasional
	
	
	

	Perkiraan laba bersih
	
	
	

	
	
	
	



